MGCS

lhre IT Zukunft

(Key) Account Manager -
Offentliche Auftraggeber (m/w/d)

ab sofort - unbefristet - HH Nord und hybrid

Wir sind ein inhabergefuhrtes IT-Systemhaus mit Uber 30 Jahren Erfahrung.
Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe

IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfahige

Cloud- und Softwarelosungen.

Mitdenker gesucht!

Deine Aufgaben
o Du nutzt unser Netzwerk und deine eigenen Kontakte, um MCS als
zuverlassigen IT-Partner fur 6ffentliche Auftraggeber zu positionieren

« Du steuerst selbststandig interne (Presales, Technik) und externe (Hersteller)
Ressourcen, um passgenaue Angebote und Konzepte zu erstellen

« Aktives Account Managing: Aufbau, Pflege und strategische
Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen im offentlichen Sektor —
Idealerweise bist du bereits gut vernetzt

Deine Skills

« Du hast fundierte Erfahrung mit Ausschreibungen offentlicher Auftraggeber
und Kenntnis Uber zugehorige Vergaberichtlinien und -verfahren

« Du verfligst mindestens Uber solide Grundkenntnisse der IT (zum Beispiel:
Server, Storage, Netzwerk)

« Mit deiner Erfahrung und schnellen Auffassungsgabe bist du in der Lage,
Chancen einer Ausschreibung zu beurteilen und diese effizient zu bearbeiten



mn
Was dich bei uns erwartet L4 S

lhre IT Zukunft
Individuelle Losungen und technische Exzellenz fur

den gehobenen Mittelstand und Enterprise-Kunden.

- Bei uns zahlt nicht nur
Technik, sondern die

Menschen dahinter.
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Uber uns FUr dich

o Wir horen unseren Kunden zu und « Top-Einarbeitung mit festem
finden passgenaue Lésungen Ansprechpartner

o Wir setzten auf Verantwortung, e Spannende Kundenprojekte mit
Sparring und Entwicklung langfristiger Perspektive

e Bei uns zahlt Teamarbeit mit o Moderner Arbeitsplatz und
kurzen Wegen und offenen Tlren zeitgemaBe Benefits

Jetzt bewerben

mcs.de/karriere

MCS GmbH
Essener Bogen 23
22419 Hamburg
www.mcs.de



	(Key) Account Manager - Cloud Sales (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.

	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du nutzt unser und dein eigenes Netzwerk, um unsere hauseigene Cloud-Lösung zu positionieren
	Du analysierst die IT-Bedürfnisse unserer potenziellen Kunden und entwickelst in enger Abstimmung mit der IT passgenaue Cloud-Architekturen
	Klassisches Account Managing: Aufbau, Pflege und strategische Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen mit potenziellem Cloud-Bedarf

	Deine Skills
	Idealerweise hast du bereits Erfahrung im IT-Vertrieb und verfügst über relevante Kontakte im Zielmarkt
	Du hast die Fähigkeit, Kunden aktiv zu beraten und präsentierst passende Lösungen auf Entscheider-Niveau
	Du bist in der Lage strukturiert und eigenverantwortlich Projekte zu steuern, denkst in Lösungen und suchst bei Bedarf aktiv Unterstützung

	(Key) Account Manager - Öffentliche Auftraggeber (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.


	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du nutzt unser Netzwerk und deine eigenen Kontakte, um MCS als zuverlässigen IT-Partner für öffentliche Auftraggeber zu positionieren
	Du steuerst selbstständig interne (Presales, Technik) und externe (Hersteller) Ressourcen, um passgenaue Angebote und Konzepte zu erstellen
	Aktives Account Managing: Aufbau, Pflege und strategische Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen im öffentlichen Sektor – Idealerweise bist du bereits gut vernetzt

	Deine Skills
	Du hast fundierte Erfahrung mit Ausschreibungen öffentlicher Auftraggeber und Kenntnis über zugehörige Vergaberichtlinien und -verfahren
	Du verfügst mindestens über solide Grundkenntnisse der IT (zum Beispiel: Server, Storage, Netzwerk)
	Mit deiner Erfahrung und schnellen Auffassungsgabe bist du in der Lage, Chancen einer Ausschreibung zu beurteilen und diese effizient zu bearbeiten

	Junior Account Manager - IT-Vertrieb (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.


	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du unterstützt das Sales-Team bei der Identifikation, Akquise und Entwicklung von Mittelstands- und Enterprise-Kunden
	Kein eiskaltes „Closing“ – sondern Gespräche mit IT und Geschäftsführung auf Augenhöhe mit dem Ziel einer langfristigen Partnerschaft
	Du übernimmst die aktive Steuerung von internen (Presales, Technik) und externen (Hersteller, Distributoren) Ressourcen

	Deine Skills
	Du hast erste Erfahrungen im B2B-Vertrieb und Spaß an der Kommunikation mit Entscheidern (per Telefon und Video-Calls)
	Du hast mindestens Grundkenntnisse in der IT – Server, Storage und Netzwerk sind für dich keine Fremdworte
	Durch deine schnelle Auffassungsgabe bist du in der Lage, dich in unsere Prozesse und Kundenanforderungen einzuarbeiten

	Senior IT-Consultant - Microsoft (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.


	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du betreust und entwickelst Microsoft-basierte Infrastrukturen weiter – sowohl intern als auch bei unseren Kunden
	Du berätst Unternehmen bei der Modernisierung und Absicherung ihrer IT-Landschaften und setzt Projekte gemeinsam mit unseren Technik- und Vertriebsteams um
	Dabei übernimmst du Verantwortung in der Umsetzung und bringst deine Erfahrung in Architektur, Betrieb und Security aktiv ein

	Deine Skills
	Du bringst mehrere Jahre Erfahrung in der Administration oder Beratung rund um Microsoft-Technologien mit – von Server-Infrastrukturen über Virtualisierung bis zu Microsoft 365
	Du arbeitest lösungsorientiert, teilst Wissen im Team und hast Spaß daran, komplexe IT-Umgebungen zu verstehen und zu optimieren
	Du denkst ganzheitlich, handelst eigenverantwortlich und trittst sicher im Kundenkontakt auf

	IT-Consultant -  Netzwerg und Security (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.


	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du planst, realisierst und betreust Netzwerk- und Security-Lösungen für unsere Kunden – von klassischen LAN/WAN-Infrastrukturen bis zu modernen Security-Architekturen
	Du begleitest Projekte von der Konzeption über die Implementierung bis zur Optimierung und arbeitest eng mit unseren Vertriebsteams zusammen
	Dabei kombinierst du technisches Verständnis mit einem sicheren Gespür für Performance, Sicherheit und Verfügbarkeit

	Deine Skills
	Du hast ein sehr gutes Verständnis für Netzwerktechnologien und IT-Security und verfügst über mehrjährige praktische Erfahrungen in diesen Bereichen
	Du arbeitest analytisch, lösungsorientiert und gern im Team
	Du hast Freude an direktem Kundenkontakt und bringst dich aktiv in die Weiterentwicklung unserer Lösungen und Services ein

	DevOps Engineer (m/w/d)
	Wir sind ein inhabergeführtes IT-Systemhaus mit über 30 Jahren Erfahrung. Wir planen, entwickeln und betreuen komplexe  IT-Infrastrukturprojekte sowie zukunftsfähige  Cloud- und Softwarelösungen.


	Mitdenker gesucht!
	Deine Aufgaben
	Du arbeitest an der Automatisierung und Weiterentwicklung moderner IT-Infrastrukturen mit – von Container-Umgebungen bis zu Cloud-Deployments
	Du konzipierst skalierbare Lösungen und unterstützt beim Aufbau und Betrieb von Plattformen, die auf Automatisierung und Effizienz ausgelegt sind
	Dabei kombinierst du dein technisches Verständnis mit einem Blick für Prozessoptimierung und Zusammenarbeit zwischen Development und Operations

	Deine Skills
	Du hast Erfahrung mit Infrastruktur-Automatisierung, Infrastructure as Code und Linux-Know-how
	Du denkst in Systemen statt in Einzelkomponenten – und hast Freude daran, komplexe Zusammenhänge zu verstehen und zu verbessern
	Du arbeitest strukturiert, eigenverantwortlich und suchst den Austausch im Team, um bestmögliche Ergebnisse zu erzielen



